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Disposition

o Stil krav til Jeres leverandgrer
* Hgj tilveekst fra fgdsel til indgang
 Reducér stressfaktorer allerede inden flytning
e Pa forkant med sundhedsmeessige udfordringer
« Kalvenes genetiske potentiale

 Motivationsfaktorer
 Leverandgropggrelser og -mgder

e |Leverandgrkontrakt
e Hvad skal den indeholde?
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Indsttelsesalder og -vaegt

Gns. 750 g/dag
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Min 50 kg ved indgang
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Indsttelsesvaegt, kg

@nsket og opnaet smakalve tilveekst
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Sadan opnas hgij tilveekst fra fadsel til indgang

Rettidig tildeling af rameelk af god kvalitet
God sundhed

Haj maelketildeling af god kvalitet
 Celletalsmaelk \/

. TonicH .

Skummetmeelksbaseret maelkeerstatning \/

Vallebaseret-mestkersrsiaining

Minimum 6 liter maelk per dag

Tilbud om kraftfoder og hg, allerede fra dag 1
e Kraftfoder med minimum 18 % protein. 23
 God kvalitet og smagbarhed ()



Reduceér stressfaktorer omkring flytning og
fodring

Tilvaenning til maelkefodring
Hvilken malkefodring er de vant til ift.

Mzlketype  Brug af samme type maelkepulver
Antal daglige udfodringer Samme antal udfodringer

Mangde |everander trapper ned eller kalveproducent starter hgijt

Udfodringssystem Giv kalvene den tid der skal til.
Alle kalve skal med, allerede pa dag ét

Tilveenning til kraftfoder/fuldfoder

Hvilken type foder er de vant til

 Brug samme type foder ved opstart i slagtekalvebesaetningen ELLER
» Tilveen kraftfoder allerede inden kalven flyttes fra kalveleverandgren

OBS. Lov om registrering som fodervirksomhed ved salg af foder. Pris ~617 kr/ar,
eksklusiv gebyrer ved engros handel (~570 kr) samt ved kontrol (~2.000 kr)




Aben dialog omkring sygdomshistorik

Sparg ind til sundhedsmaessige udfordringer:

 Rota-coronavirus, cryptosporidier, coccidiose eller andre
diarrérelaterede lidelser > ,

Navlebetaendelse
Lungebetaendelse
Salmonella
Mycoplasma Bovis

Ga kalvene grundigt igennem, inden de leesses
e Mal temperatur ved mistanke om sygdom
e Seet faste krav til en max temperatur pa 39,0°C

OBS. Flyt ikke kalve i tilbageholdelsesperioden




Kalvenes genetiske potentiale har vaerdi

Positive ins tyre Negative ins tyre
Strong 117 Clark 85
Oyvind 117 Gregor 86
Miguel 114 Albion 86
Blume 114 Grafit 91
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Veekstindeks 117 ¥ \eekstindeks 85 W
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Krydsningskalve forbedrer slagtekvaliteten

+ Slagteresultatet
* Veerdi for produktionen
* Afsaetningsmuligheder

4+ DK’s konkurrenceevne
pa verdensmarkedet

Motivér kalveleverandgrer til
brug af keadkvaeg ved:

@konomisk screening




Motivationsfaktorer

Ejerskab
« Jeres kalveleverandgrer skal veere stolte af det de laver
 Leverandgropggrelser anskueligggr DERES resultater

Motiveér

« Med leverandgrmgder og/eller informationsmgder

« Med konkurrencer, ex. "hgjeste tilvaekst fra fadsel til
indgang” i aret der gik

« Ris ogros ("fordi”....)

« Mangel pa motivation, skabes bl.a. af ubegrundede
begraensninger og forandringer

@konomi — ultimativt bedste motivationsfaktor
« Hvordan opnas hgjeste muligt DB per kalv?
« Guleroden skal deles — men hvornar og hvordan?



Kroner per kalv

Motivation via anskueligggrelse

Indtjening pa kalve ved
kalveleverandor (salgspris —

1400 - alle omkostninger til foder arbejde,
forrentning mv)
1200 - Kalveleverander
Beskrivelse _
1: Lav 2: Hoj 3: X-kalve
1000 - tilvaekst tilvaekst
Indgangsveegt, mdr 73 65 57
800 - Indgangsalder, mdr 1,6 0,8 0,9
Tilvaekst v. indgang,
600 - s 553 904 452
Salgspris, kr 1.179 1.057 926
400 - _ .
I[()rlverse omkostninger, 831 428 478
200 -
Restbelab,
0 kalveleverander, kr i 26 448
1 2 3
m Salgspris Omkostninger ~ mRestbeleb ( U



Leverandgrkontrakt — hvad skal den indeholde

 Afregningsmodel
« Basispris pa 50 kg kalv (Sammarks notering)
o Ewt. tilleeg ift. veekstindeks og/eller krydsningskalve

e  Minimumsveegt pa 50 kg
« Krav om sundhed og oplysning omkring eventuel sygdomshistorik

e Evt. krav om "forebyggende behandling” sdsom vaccination for
Rotavec-corona

« Krav om adgang til kvalitetsfoder fra dag 1

 Krav om maksimal malkemaengde inden afhentning

@get opmeerksomhed omkring, at:

* Reducere stressfaktorer omkring flytning — sa fa eendringer som muligt! gee 3
 (@get produktion af krydsningskalve samt gget genetisk vaekstpotential

| tyrekalve af ren malkerace



Tak for opmaerksomheden
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